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* O Modelo de Negocio é quem
dara forma ao que sua
empresa fara.

Para que

5 « descreve a maneira especifica

SElrve: como ela se comporta, gasta e

ganha dinheiro de uma forma

gue gera lucro, e como gera

valor ao seu cliente.
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para seu produto ou servico.

e |listar quais sao as atividades mais caras
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- liste tudo o que representa entrada para o seu negocio

* Quanto e como o seu cliente esta disposto a pagar pelo
que vocé oferece

- Como vocé vai gerar lucro para sua empresa.
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